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Geldanlage in Krisenzeiten

Gute Beratung kostet

Pro Jahr verlieren deutsche Anleger 30 Milliarden Euro durch fehlerhafte Beratung. Wie vermdgensberatende
Steuerberater die Finanzkrise erleben, wie sie als Honorarberater von den Beratungsfehlern der Banken profitieren kinnen -
und zu welcher Strategie Steuerberater ihren Kollegen jetzt raten.

Das Vertrauen, das Manfred Gruse aus Lever-
kusen seiner Haushank entgegenbrachte, hat
ihn 20.000 Euro gekostet. Der heute 69-Jéh-
rige bekam vor fiinf Jahren seine Lebensver-
sicherung aushezahlt und einen Anruf von
seiner Kundenberaterin von der Citibank
aus dem nordrhein-westfilischen Opladen.
_Wir miissen uns unterhalten ..%, sagte die
Dame. Bei einer Tasse Kaffee wurde das Geld
angelegt, darunter in Zertifikate von Lehman
Brothers. Davon, dass diese Papiere wertlos
werden kinnten, erfuhr Gruse erst, als die
Bank pleite war. ,20.000 Euro sind futsch®,
so der Rentner.

Jedes Jahr verlieren Anleger in Deutschland
bis zu 30 Milliarden Luro durch schlechte
Beratung in Vermogensfragen. Das ist das
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Ergebnis einer Studie des Verbraucherminis-
teriums. Manfred Gruse trostet das nicht.
Mit der Pleite von Lehman Brothers stehen
die Themen Beratungsqualitdt und Anle-
gerschutz im Mittelpunkt einer Diskussi-
on wie selten zuvor. ,Es hat ein allgemein
tolerierter Verrat am Kunden stattgefunden,
der mit komplexen Finanzderivaten und
monatlich neu aufgelegten, marketingge-
triebenen Modeprodukten geradezu absur-
de Ziige angenommen hat“, bringt es Karl
Matthius Schmidt, Vorstandssprecher der
Quirin Bank, auf den Punkt. Der Banker ist
zum Anlegerschutzkongress auf die Anle-
germesse Invest nach Stuttgart angereist. Es
ist Ende April und der Finanzmarkt noch
immer hoch volatil.
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Schmidts Ansicht nach haben viele Anla-
geprodukte allein dem Gewinnstreben der
Banken gedient, nicht aber den Anlegern -
fiir ihn der eigentliche Grund fiir die Finanz-
marktkrise. ,Die Bank hat ein Interesse, ein
Produkt mit hohen Margen zu verkaufen,
der Kunde will eine hohe Rendite - dieser
Konflikt ist nicht aufzulosen®, ist Schmidt
iiberzeugt, vormals Chef des Discounthrokers
Consors. Seine Botschaft ist klar: Die Kunden
prauchen eine neue Beratung.

Das sieht Monika Lambrecht, Finanzokonom
(EBS) und zertifizierter Finanzplaner (Certi-
fied financial planner, CEP), ebenso. Sie ist
in der Steuerkanzlei Lambrecht & Marx im
hessischen Miihlheim am Main fiir die Ver-
mogensplanung zustandig: ,Empfehlungen,

Durch versteckte Provisionen
wird Kunden haufig Geld aus der
Tasche gezogen, doch nur wenige
sind bis jetzt bereit, fiir qualifi-
zierte und neutrale Beratung zu
bezahlen.
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die am Interesse des Anlegers vorbeigehen,
werden nicht vermeidbar sein, solange die
Vermittler dem Interessenkonflikt zwischen
Produktverkauf einerseits und anlegerge-
rechter Beratung andererseits ausgesetzt
werden.”

Derweilen besinnen sich die Anleger wie-
der auf eine Grundregel der Kapitalanlage:
Sicherheit vor Rendite. Vermégensplanerin
Lambrecht sieht eine ,groBe Verunsiche-
rung tber die richtige Vorgehensweise in
der Kapitalanlage“ bei ihren Mandanten. ,Die
Bereitschaft, in festverzinslichen Produkten
anzulegen oder Cash zu halten, ist trotz Infla-
tionsrisiken deutlich gewachsen.

StB Antje Miihring aus Niirnberg stellt fest:
»unsere Mandanten suchen nach Produkten
die sie verstehen beziehungsweise bei denen
sie sich wohl fiihlen.“ Ubersicht und Redu-
zierung auf wenige verstindliche Produkte
sei gefragt. ,Oftmals bendtigen Anleger eine
Erkldrung, was fiir Produkte sie eigentlich
haben und welche den Verlust nun wieder
ausgleichen kinnen®, so Miihring.

Fiir Lambrecht ein Zeichen dafiir, dass auch
der Verbraucher gefordert werden muss.
»Viele Anleger sind nur allzu bereit, die Ver-
antwortung fiir die Entscheidung nahezu voll-
stdndig auf den Berater zu delegieren, ohne
sich der Mithe der unabhéngigen Information
zu unterziehen.“ Lambrechts Einschitzung:
,Nur durch ein klares Problemhewusstsein
der Verbraucher und deren Bereitschaft, sich
den Miihen der Informationssammlung zu
unterziehen, wird sich die Situation verbes-
sern.”

Mandanten denken

beim Geldanlegen um

Der Mandantenwunsch nach Sicherheit stellt
auch WP/StB Stefan Schwedler aus Dresden
fest: ,Viele Mandanten merken, dass Kapital-
markte Schwankungen unterliegen und Vola-
tilitat doch nicht zu ihrem Anlegerverhalten
passt.” Seine Kanzlei berit freie Heilberufe,
insbesondere Arzte und Apotheker.

Im hessischen Dreieich hat StB Alexander
Ficht seit 20 Jahren seine Kanzlei. Einer sei-
ner Schwerpunkte liegt dabei in der privaten
Vermogensplanung. Seine Erfahrung: ,Die
Geldanlage geht eindeutig in Richtung risi-
kolosen Investments.“ Ein Trend, den WP/StB
Peter Unkelbach von der Unkelbach Treuhand
GmbH aus Freiburg im Breisgau bestitigt:
,Die Mandanten sind ganz Kklar vorsichtiger
geworden und parken ihr Geld am liebsten
in Sparbriefen, Festgeld, Unternehmensan-
leihen et cetera.” Doch Unkelbach wundert
sich: ,Mandanten verpassen hierdurch
nattirlich die Einstiegschancen - und wer-
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Anlagestrategie , Krisen”-Management

Kracht es an den Finanzmdrkten, gilt fiir manchen An leger

einerseits , Sicherheit vor Rendite*

andererseits ,Nicht alle Eier in

einen Korb*. Derzeit sind konservative Anlageformen beliebt,
gunstige Einstiegsmomente an den Wertpapiermdrkten werden aber
ubersehen - hier interessante Investmenttipps.

1. Immobilien gelten als die Anlageform in

Inflationszeiten. Eine kiinftige Geldentwer-
tung konnte, wie von Volkswirten befiirch-
tet, den Preis fiir Immobilien nach oben
treiben. Dabei stellt der kreditfinanzierte
Immobilienkauf einen besonderen Reiz
dar. StB Anton-Rudolf Gotzenberger aus
dem bayerischen Halfing: ,Der Kdufer pro-
fitiert von den niedrigen Zinsen und kann
denKreditim Idealfall mit schlechtern Geld
zuriickzahlen.“ Wer mit seiner Immobilie
eine Rendite erzielen will, sollte vermieten.
Gotzenberger: ,Den Mietertragen sind
Kreditzinsen und Instandhaltungskosten
gegenzurechnen. Die Rechnung geht hier
meist auch nur auf, wenn die Immobilie
mindestens funf Prozent Rendite abwirft.
Die Bruttomiete muss also mindestens funf
Prozent vom Gesamtaufwand abwerfen .
Zudem muss der Kiufer immer den Wie-
derverkauf im Hinterkopf haben.

- Kurzldufer und Euro-Geldmarkt gelten als

risikolos, nicht aberals inflationsgeschiitzt.
Bei zehnjahrigen Anleihen kann die Infla-
tion und die Steuer den Wert von Zinsen
und Ruckzahlung auffressen. Aufgrund
von Inflationsrisiken sind Anlagen von bis
zu zwel Jahren zu bevorzugen. Bei auslin-
dischen Staatsanleihen sollten Anleger das
Emittentenrisiko beachten. Auch konnen
Wahrungskursschwankungen die Wert-
entwicklung gefahrden. Besser sind Euro-
Staatsanleihen mit kurzer Laufzeit. Zum
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den kiinftig von der Inflation voll erwischt,
was viele Anleger nicht bedenken ..“ Er gibt
sich tiberzeugt: ,Vielen Mandanten tite eine
fundierte Beratung gut“ - nur zahlen wollen
daftr die wenigsten, so der Freiburger. Sie
wiirden die Vermdgensberatung stattdessen
gerne als selbstverstindliche Nebenleistung
der Steuerberatung in Anspruch nehmen.

Hintergrund fiir diese Einstellung, so WP/
StB Schwedler aus Dresden: ,Das Gros der
Mandanten ist nicht wirklich bereit, fiir Ver-

voriibergehenden ,,parken” eignen sich
Geldmarkt ETF, Tagesanleihen des Bundes
oder Tagesgeldkonten mit Ertragen von bis
zu 4,5 Prozent.

3. Unternehmensanleihen von 1A-Schuld-
nern werfen derzeit hohe Renditen ab,
das Ausfallrisiko ist iiberschaubar. StB
Gotzenberger empfiehlt die bis zum 5. Sep-
tember 201 laufende Daimler-Anleihe mit
ihrem 5,182%%-Coupon (WKN: AoTo6M). Sie
notiert derzeit bei 103,94 Prozent, damit
seien jdhrliche Ertrage von annahernd finf
Prozent moglich.

4. Aktien: Aus Angst um einen neuerlichen
Ruckschlag am Aktienmarkt haben viele
Anleger die jlingste Aufwdrtshewegung
verpasst. Doch gerade wenn die Rezes-
sion thren Tiefpunkt erreicht hat, durfte
sich ein Einstieg in Standardaktien rech-
nen. Dabei konnen Titel mit einer hohen
Dividendenrendite und Unternehmen mit
einer hohen Liquiditit in die engere Aus-
wahl kommen.

5. Rohstoffe: Edelmetalle gelten als Krisen-
wahrungen. Der Preis fiir eine Feinunze
Gold nahert sich der Marke von 1.000 US-
Dollar. ,,Die Anleger suchen angesichts
der Dollarschwache anscheinend wieder
verstdrkt Zuflucht im sicheren Hafen”, so
Eugen Weinberg, Rohstoffexperte bei der
Commerzbank.

mogensberatung zu bezahlen, weil der Ver-
sicherungsvertreter oder die Bank es doch
umsonst machen.” Die Tatsache, dass die Ban-
ken an Provisionszahlungen verdienen, verin-
nerlichen sich nur wenig Kunden. Schwedler
wundert sich: ,Die Bankenhérigkeit’ ist hei
vielen Mandanten noch immer vorhanden. So
weit wie in den USA, wo Vermogensberatung
gegen Honorar der Status quo ist, sind wir in
Deutschland noch nicht.“

Monika Lambrecht von der Kanzlei Lamb-
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